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¿De qué sirve enviar personas a tu tienda si está 
sucia y desordenada?

Muchos emprendedores hacen (o les hacen) 
publicidad sin vender ni 1 servicio o formación 
creyendo que el problema está en la publicidad 
en sí.

Pero no, la publicidad es solo un multiplicador Pero no, la publicidad es solo un multiplicador 
de lo que eres, dices y haces, y si eso está mal, 
estará mal multiplicado por X.

Hace varios años creía que el anuncio tenía que 
ser perfecto y que si no lo era no se vendería lo 
suficiente. Pero con el tiempo fui comprobando 
que el “éxito” no está en el anuncio.

Ni siquiera está en la cantidad de dinero que Ni siquiera está en la cantidad de dinero que 
inviertes. Está en la estrategia detrás de los 
anuncios.

El objetivo del anuncio no es vender servicios o 
formaciones, es vender el click.

Primero un paso y luego otro. Eso junto a una Primero un paso y luego otro. Eso junto a una 
buena estrategia es lo que te lleva a vender 
servicios y formaciones en abundancia.

Pero antes, tienes que tener claras 5 cosas im-
prescindibles antes de hacer publicidad.

¡Vamos allá!

Contexto
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Te dejo
algunos 
pantallazos 
de clientes:

¿Por qué puedes leer
está guía con confianza?
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Después de invertir dece-
nas de miles de euros en 
Facebook e Instagram Ads 
para empresas de for-
mación y servicios, encon-
tré un patrón común que se 
repetía en emprendedores 
que venían de hacer publi-
cidad por Facebook e Insta-
gram y no les había funcio-
nado.

En esta guía te dejo los 5 
imprescindibles antes de 
invertir en anuncios para no 
tirar el dinero y sobre todo, 
rentabilizar tu inversión.

Conrad
Mozos
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Porque tienes que ser 
consciente de a quién 
te diriges.

Debes entender que Debes entender que 
un negocio siempre 
trata de solucionar un 
problema cubriendo 
una necesidad en un 
colectivo de personas.

Por eso es tan imporPor eso es tan impor-
tante que tengas 
claros sus intereses, 
dolores, preocupa-
ciones y lo más im-
portante, sus obje-
ciones.

El
avatar



Ejercicio práctico

El
Avatar
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Porque muchas veces 
nos encontramos con 
emprendedores que 
tienen agencias, con-
sultas, venden servi-
cios o formaciones 
que no tienen claro lo 
que venden.

Por lo tanto, debes 
definir muy bien lo que 
vendes, el precio, lo 
que está incluido (y lo 
que no), lo que entre-
gas, cuándo lo entre-
gas y por dónde.

Tener
definido
lo que
vendes



Ejercicio práctico

Tener definido
lo que vendes
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Porque si cada vez 
que entra un cliente 
nuevo no sabes cuales 
son los pasos exactos 
desde que hace el 
pago hasta que sale 
contento, tienes un 
ladrón de tiempo ladrón de tiempo 
enorme.

Sin hablar de que no 
puedes entregar un 
resultado predecible y 
que el cliente se sienta 
cómodo, seguro y 
guiado en un proceso 
ya establecido.

Sistema
on-boarding



Ejercicio práctico

Sistema
on-boarding
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Porque cuando un cli-
ente tenga dudas 
sobre ti, tu agencia o 
tu formación, lo prim-
ero que hará será 
buscarte en Google, 
Instagram y Facebook 
para encontrar algo 
de información que le 
ayude a convencerse 
de que no está come-
tiendo un error o va a 
hacer una mala in-
versión.

Hazte unos perfiles en 
Instagram, Facebook, 
etc... en los que 
muetsres lo que 
haces, a quien 
ayudas, etc...

Mínima
presencia
online



Ejercicio práctico

Mínima presencia
en redes
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Porque si no sabes 
hacia donde vas, 
cualquier viento es fa-
vorable.

Muchos emprende-
dores celebran una 
venta. Pero... ¿Hacia 
donde te lleva esa 
venta? ¿Qué supone a 
la hora de plasmarla 
en tu estrategia a 
largo plazo?largo plazo?

Debes tener un plan 
mínimo sobre cuantas 
ventas quieres, como, 
por donde y que datos 
necesitas para conse-
guirlas.

También deben ser 
objetivos que puedas 
cuantificar, como visi-
tas, porcentajes de 
conversión, número de 
seguidores, interac-
ciones, etc...

Objetivos
realistas
y medibles



Ejercicio práctico

Objetivos realistas
y medibles



Conrad
Mozos

¿Te ha ayudado esta guía?



Tengo un regalo para ti

Haz click

https://cursos.traficoparalanzamientos.com/agendar-llamada/


Más contenido en:

conradmozos

Información sobre programas
servicios y mentorías:

conradmozos.com




